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Anindya Hardiyanti, 22220006, Program Studi Agribisnis, Fakultas Pertanian,
Universitas Wijaya Kusuma Surabaya, 2026. Analisis Keuntungan Pemasaran
Bunga Potong Peacock (Studl Kasus Pasar Bunga Kayoon Kota Surabaya).
Pembimbing Satu : Ir, Koesriwulandari, MP, dan Pembimbing Dua : Hakkul Bahiz
Mahdani., S.Agr, M.Agr.

ABSTRAK

Bunga potong peacock merupakan komoditas tanaman hortikultura yang banyak
diminati oleh petani dan pelaku bisnis, sehingga telah dijadikan sebuah bisnis yang
menjanjikan karena bunga potong peacock terdapat dalam rangkaian bouget bunga,
karangan bunga, dan dekorasi. Dengan adanya aktivitas pemasaran yang dilakukan
pedagang, maka pedagang mengeluarkan biaya agar memperoleh keuntungan,
karena keuntungan pemasaran merupakan fungsi dari biaya. Tujuan penelitian ini
menganalisis alokasi biaya pemasaran bunga potong peacock, menganalisis tingkat
keuntungan pemasaran yang diperoleh dalam bunga potong peacock, dan
mengetahui faktor yang berpengaruh terhadap keuntungan pemasaran bunga
potong peacock di Pasar Bunga Kayoon Kota Surabaya. Metode penelitian yang
digunakan adalah metode acak sederhana (simple random sampling). Responden
dalam penelitian ini yaitu 30 pedagang pengecer bunga potong peacock. Metode
pengumpulan data menggunakan data primer dan data sekunder. Penelitian ini
menggunakan uji asumsi klasik untuk menguji apakah data normal atau tidak dan
syarat statistik yang wajib dipenuhi dalam penerapan analisis regresi lienar
berganda. Sedangkan, untuk metode analisis data menggunakan analisis regresi
linear berganda. Berdasarkan hasil analisis regresi linear berganda, sehingga model
keuntungan pemasaran bunga potong peacock di Pasar Bunga Kayoon Kota
Surabaya sebagai berikut: Y= 1.811.841,337 - 0,748 X1 + 7.184 X2 +2.191.379
X3 + 0,593 X4 +e. Untuk F - statistik sebesar 13.353 dengan signifikansi 0.000%,
schingga secara simultan semua aktivitas pemasaran yang dilakukan meliputi biaya sewa
stand, biaya perawatan, biaya transportasi, dan biaya tenaga kerja berpengaruh signifikan
terhadap keuntungan pemasaran bunga potong peacock di Pasar Bunga Kayoon Kota
Surabaya. Secara parsial aktivitas pemasaran yang berpengaruh signifikan terhadap
keuntungan pemasaran adalah biaya sewa stand, biaya perawatan, biaya transportasi, dan
biaya tenaga kerja.

Kata Kunci : bunga potong peacock, keuntungan pemasaran, regesi linear berganda,
uji asumsi klasik



Anindya Hardiyanti. 22220006. Agribusiness Study Program, Faculty Of
Agriculture, Wijaya Kusuma University Surabaya, 2026. Analysis of the benefits
of marketing peacock cut flowers (Case Study Kayoon Flowers Market Surabaya
City). First Advisor : Ir. Koesriwulandari, MP. and Second Advisor : Hakkul Bahiz
Mahdani., S.Agr, M.Agr.

ABSTRACT

Peacock cut flowers are a horticultural commodity that is in high demand among
farmers and businesses, making it a promising business opportunity as peacock cut
flowers are used in bouquets, flower arrangements, and decorations. With the
marketing activities carried out by traders, they incur costs in order to make a profit,
as marketing profits are a function of costs. The objectives of this study are to
analyse the allocation of peacock cut flower marketing costs, analyse the level of
marketing profits obtained from peacock cut flowers, and identify the factors that
influence peacock cut flower marketing profits at the Kayoon Flower Market in
Surabaya. The research method used is simple random sampling. The respondents
in this study are 30 retailers of peacock cut flowers. The data collection method
uses primary and secondary data. This study used classical assumption tests to test
whether the data was normal or not and the statistical requirements that must be met
in the application of multiple linear regression analysis. Meanwhile, the data
analysis method used multiple linear regression analysis. Based on the results of
multiple linear regression analysis, the marketing profit model for peacock cut
flowers at Kayoon Flower Market in Surabaya is as follows: Y= 1.811.841,337 —
0,748 X1 + 7.184 X2 +2.191.379 X3 + 0,593 X4 + e. For F —statistic of 13,353
with a significance of 0.000%, so that simultaneously all marketing activities
carried out, including stand rental costs, maintenance costs, transportation costs,
and labour costs, have a significant effect on the marketing profit of peacock cut
flowers at Kayoon Flower Market in Surabaya City. Partially, the marketing
activities that significantly affect marketing profits are stand rental costs,
maintenance costs, transportation costs, and labour costs.

Keywords: peacock cut flowers, marketing profits, multiple linear regression,
classical assumption test
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